
　㈱ナガホリは、SUPER GT（GT300
クラス）参戦チームCARGUY MKS 
RACING（㈱カーガイ、代表取締役：
木村武史）とスポンサー契約を締結し
たことを3月4日付で発表。同チームの
レーシングカー、CARGUY FERRARI 
296 GT3に同社ロゴが掲出される。
　1962年の創業以来、同社は「高品質
のジュエリーを通じて人々の心を豊に
する」をコンセプトに、宝石の輸入から
デザイン、製造、販売に至る全ての過程
をMade in Japanにこだわったジュエ
リーを提供してきた。極限の精度を追求
し挑戦を続けるモータースポーツの世
界と、私たちが大切にする妥協のないク

ラフツマンシップの精
神が共鳴し、本シー
ズンを応援していく。
　「SUPER GT」は

1994年に全日本GT選手権（JGTC）
としてスタートし、2000年より海外大
会を開催。2005年から「SUPER GT」
として世界のGTレースをリードする国
際的シリーズに成長。年間平均動員数
42,975人、年間総動員数343,800人
（共に2024年全8戦データ）という国
内スポーツイベントと比較しても遜色の
ない規模を誇る。＊国内外参加ドライ
バー数102人、参加車数42台（共に
GT500、GT300合計数）SUPER GT
では、家族で楽しめるイベントのみなら
ず交通安全啓発活動や森林整備活動
をはじめとした社会貢献活動にも注力
することで、自動車文化の発展とより良
い社会を創る支援をしている。

　貴金属調達の本質は、
一般的な原材料とは大
きく性質が異なる。金や
プラチナの価格は分単位
で動き、市場心理や国際
情勢が複雑に絡み合う。
　そのため、㈱桑山の調
達の現場においては単な
る重量とコストの管理だ
けでは不十分となる。
　同社は、工場の生産計
画に則り原材料の調達
を行う体制を敷いてい
る。そのため、細かく「い
つ・何を・どれだけ」必要
かを明確にし、先回りし
てリスクの芽を摘む調整
力が求められる。こうした

調整力そのものが、原材料調達におけ
る桑山の技術力と言える。
　顧客には見えづらい領域だが、細や
かな運用設計こそが、営業やものづくり
に携わるメンバーたちが技術や美意識
に純粋に集中できる環境を支えている。
　現代において、原材料の品質は成分
や品位だけで定義されるものではな
い。国際的な業界基準や第三者認証
を満たす精錬工場およびサプライヤー
からの調達が、ブランドの信頼を担保

する絶対条件となっているように、調達
側の品質も高いレベルで求められてい
るのだ。
　桑山では原材料調達方針を掲げ、そ
の遵守を徹底している。たとえ素材が
同じ“金”であっても、その背景にある
透明性と安定供給の仕組みが違えば、
最終製品が持つ価値の重みは変わる。
桑山はこの目に見えない運用設計を
「調達の品質」と位置づけ、世界基準
で誰もが安心してものづくりに向き合
える環境を整えている。
　地金相場の高騰はジュエリーづくり
の難易度を引き上げた。しかし、世界の
需要環境が揺れ動く時代だからこそ、
桑山が磨き上げてきた調達基盤が真
価を発揮している。
　必要な分を過不足なく確保し、金融
的手法で価格変動を制御し、透明性
の高い供給網を維持する。桑山の原材
料調達は、製造品質の土台となるも
の。ものづくりの現場が、ものづくりに
すべてを注ぎ込めるように、営業の現
場が自信を持って新しい提案に踏み出
せるように、足元の供給インフラを安定
させているのが桑山の原材料調達だ。
目立たない領域にこそ信頼の運用を実
装することで、顧客の挑戦を足元から
支え続けていく。

　これまで阪神梅田
本店、伊勢丹新宿店
に期間限定ショップを
出展し成功を収めて
きた宝石商櫻井彩子
が、３度目の百貨店出
店となるジェイアール
名古屋タカシマヤで
の期間限定ショップ
を４月１日～５日の５
日間実施。中部エリア

初の百貨店と
なったが、外商
文化が非常に
根強く盛んと言
われる名古屋に
おいても櫻井彩
子の評判は高
く、完全受注生
産であっても、
迷わずに櫻井彩子を選ぶ来場者が絶
えなかった。
　宝石商 櫻井彩子は、櫻井氏にしか
できない“お見立て”が売り。今回も期
間中にはジュエリーの“コンサルティン
グ接客”が体験できるショップを展開。
中部エリアに合わせルビーやパパラチ
アを使った春の新作をはじめ、求めや
すい40万円以下のジュエリーをライン
アップ。紹介した約70点のジュエリー
は、ほぼ完売。タカシマヤからも次のオ

ファーを得た。
　普段は宝石商として
顧客と個別に会い、ヒ
アリングをしてから丁
寧なコンサルティング
接客を行う櫻井氏だ
が、期間限定のショッ
プでは、一般向けの
オープンイベントとし
て、誰でも来場できる
スペースでの丁寧なコ

ンサルティング
接客を体験でき
る場として奮闘
した。また、最近
では「手の届く
ハイジュエリー」
を拡充させ、顧
客の幅を広げて
いる。

　毎回違った世界観を創出する期間
限定ショップは、いつ来ても来場者の
気分を高ぶらせるアイデアで楽しさを
演出しているが、一番大切にしている
のはいつも「顧客への高い満足度の提
供」、そして「一生の相棒になるジュエ
リーを、顧客らしく選べる力」をそっと
拓いてあげること。
　この簡単そうで難しい体験価値を全
国へ広げていく宝石商 櫻井彩子か
ら、これからも目が離せない。

　㈱貴瞬（東京都台東区、代表：
辻瞬）は、4月28日より、新規事業
として完全会員制宝石マーケット
プレイス「KISHUN AUCTION」
を開始する。
　「KISHUN AUCTION」は、同
社がこれまで大切にしてきた“価
値を再発見する”という考え方を、
オークションという新たなフィール
ドへ拡張する挑戦としている。
　従来の枠組みに囚われず、プロ

ダクト、会場、システム、演出と
いった、オークションの在り方

そのものを再定義する新たなプ
ラットフォームと位置づけている。
　これまで同社が世界各国で開催
してきた展示会で生まれた熱狂。宝
石一石一石と向き合い、磨き上げ
てきた専門性。そのすべてを結集
し、オークションの在り方そのもの
を更新していく。
　テーマに掲げた「DISCOV-

ER」には、固定観念や既存の評価軸に
とらわれず、視点を変えることで可能性

を再定義するという意味を込めている。
　担当者は「それは何かを1から生み
出すだけでなく、すでに存在している価
値を再定義し、社会へと届ける挑戦で
もある」としている。
　宝石専門のマーケットプレイスとして、
宝石だけで圧倒的な商品構成を実現し、
オンライン入札とオフラインでの手競りを
組み合わせたハイブリッド型のオーク
ション形式を採用。場所や時間の制約を
受けにくいオンライン取引の利便性と、現
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櫻井氏ならではの価値ある見立て
初の名古屋エリアでも成功を納める

地で実物を確認しながら競りに参加でき
る手競りの確かさと臨場感を融合。参加
スタイルを選べる柔軟性を備えた、新し
いオークションモデルを構築している。

　会場は、貴瞬が本社を構えるクロス
ポイント御徒町の7階（〒110-0016 東
京都台東区台東4丁目33-1クロスポイ
ント御徒町7F）、本社は8～10階。
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